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1. Werbebanner gestalten
2. Visitenkarten gestalten
3. Firmenimagepflegen
4. Vorbereitung von Werbeaktionen
5. Präsentation der Firma auf Messen
6. Marktanalyse
7. Zusammenarbeit mit den Medien
8. Zusammenarbeit mit der Verkaufsabteilung

ZADANIA MARKETINGU
1.Projektowanie banerów reklamowych
2.Projektowanie wizytówek
3.Kreowanie wizerunku firmy
4.Przygotowywanie akcji promocyjnych
5.Prezentacja firmy na targach handlowych
6.Analiza rynku
7.Współpraca z mediami
8.Współpraca z działem sprzedaży

MARKETINGAUFGABEN



Zusammenarbeit mit der Geschäftsführung.
Współpraca z Zarządem.



Erstellung einer Anzeige für eine Zeitung. 
Przygotowywanie reklamy do gazety.



Erstellung von Werbebannern für Websites.
Tworzenie banerów reklamowych na strony internetowe. 



Zusammenarbeit mit der Personalabteilung.
Współpraca z działem kadrowym.



Erstellen der Homepage einer Website.
Tworzenie strony głównej strony inernetowej.



Anfertigung von Visitenkarten
Przygotowanie wizytówek.

Zaprojektowałysmy wizytówki dla wszystkich pracowników firmy. 
Zawierała ona pełną nazwę naszej firmy, logo, imię, nazwisko a 
także stanowisko pracownika.  Adres firmy oraz dane konktaktowe. 

Wir haben 
Visitenkarten für alle 
Mitarbeiter des 
Unternehmens 
entworfen. Darin 
enthalten sind der 
vollständige Name 
unseres 
Unternehmens, das 
Logo, der Vorname, 
der Nachname und die 
Position des 
Mitarbeiters. 
Firmenanschrift und 
Kontaktdaten



Laminierung von Visitenkarten.
Laminowanie wizytowek.



Design von Firmengeräten.
Zaprojektowanie gadżetów firmowych.

Oto kilka przykładowych gadżetów z logiem firmy, jakie udało 
nam się zaprojektować. Są one dodatkowym urozmaiceniem 
dla firmy, umozliwiajacym nabycie potencjalnych klientow. 
Przede wszystkim rozprzestrzenienie/ marki wśród klientow. 

Hier sind einige Beispiele 
für Gadgets mit dem 
Firmenlogo, das wir 
entworfen haben. Sie sind 
eine zusätzliche Variante 
für das Unternehmen und 
ermöglichen die 
Gewinnung von 
potenziellen Kunden. 
Zunächst einmal die 
Verbreitung der Marke bei 
den Kunden. 



Blattkalender.
Kalendarz listkowy.

 



Schlüsselanhänger.
Brelok do kluczy.

 



Zestawienie w 
programie EXEL 
przychodow i kosztow w 
celu ustalenia wynikow 
firmy.

Eine Gewinn- und Verlustrechnung im EXEL-
Programm, um die Ergebnisse des 
Unternehmens zu ermitteln.



Planung einer Geschäftsreise.
Zaplanowanie wyjazdu służbowego.



Verbindlich.
Bindowanie.



Erstellung von SWOT-Analysen.
Stworzenie analizy SWOT. 



Vielen Dank für Ihre 
Aufmarksamkeit! 

Dziękujemy za uwagę! 
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